Shopper marketingnatverk

Sveriges ledande natverk
inom Shopper Marketing

Vem kan vara med?

Vi soker dig som vill utveckla din kunskap och
ditt personliga natverk inom Shopper Marke-
ting. Du arbetar troligen trade- och shopper
marketing, forsaljning, shopper insight eller som
produkt- eller marknadschef med storre inves-
teringar i butik.

Gru ppsammansattning

Grupperna bestar av 5-7 personer och repre-

senterar olika icke konkurrerande varumarken.

Struktur pa traffarna

« Fyra ganger per ar, ca fyra timmar inkl. lunch.
« Genomgang av aktuellt amne.

« Forelasning samt relevant litteratur.

« Samtliga deltagare redogor for hur de arbetar
idag med aktuellt amne samt vilka utmaningar
som finns.

« Diskussion.

Vill du vara med? Kontakta:

Martin Mostrom

Exempel pa amnen:
o Hur mater vi effekten av aktiviteter i butik?

» Hur skapar vi effektiva digitala inslag i vart
kampanjarbete?

« Hur skapar vara varumarken varden for
handeln?

+ Hur okar man sin kunskap om shoppern?

+ Hur skapas 360° kampanjer?

Vad far du som deltagare?
« Ett natverk for livet.

. |nspirationsféreléisningar kopplade till olika
amnen.

. Skriftlig dokumentation till aktuellt amne.

» Losningar for foretagsunika utmaningar.

« Lunch.

Kostnad
35 000 kr per foretag, galler for tva personer.

Programmet startar lopande under éret.
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